Im Klartext: wer nicht mit einer Vorsorgevollmacht und
einer Patientenverfilgung in jingeren und en Jah-
ren vorsoret, der riskiert, dass spiter Dritte iiher sein
Schicksal, tiber sein Leben und sein Sterben gegen und
ohne seinen Willen entscheiden

Deshalb ist es gut, dass dieses Thema zunchmend in das
Bewusstsem der Menschen geriickt wird, denn das Le-
bensende und insbesondere der eipene Tod sind fiir viele
Menschen nach wie vor ein Tabuthema,

So besitzen auch nur ca 10% aller Menschen ein form-
giiltiges Testament. Dennoch rickt dieses Thema stirker
in das Bewusstsein der Menschen, Dies geschicht auch
aus der Angst heraus, langsam in der hitufig anonymen
Umgebung emes Krankenhauses zu sterben. Dem Laien
erschemen dort fast mbegrenzt die Moglichkeiten der
modernen Apparatemedizin, lebensverlingernde Maf-
nahmen zu ergreifen. Das Individuum ist aber ohne
Selbsthestammung in persontichen und vermégensrechtli-
chen Angelegenheiten.

Ein sicherlich brisantes Thema ! Sprechen Sie uns bei In-
teresse hitte an, Wir haben nihere Informationen fiir Sie
parat und stellen auch gern den Kontakt zu Notaren her,
die diese Themen bereits aufgegriffen haben

Netawerk — Kunden stellen sich vor !?
Bedurf bei den Lesern ?
Netzwerke sind wichtiger denn je!

Unsere NEWS* wird derzeit in emer Auflage von rund
900 Stiick gedruckt und versandt, Wir erreschen damit
somit eine recht grobe Zahl von Lesern und kénnten dies
als Netzwerk funktionieren lassen. Wir iberlegen daher,
ob wir jeweils ein oder zwei Kunden unseres Hauses die
Gelegenheit bieten, n den  NEWS ™ ihre Firma oder ihre
Drienstleistung zu prissentieren. Dabei kénnten wir uns
vorstellen, dass es besondere Rabatte fir die Leser geben
kénnto, sofern cin Aufirag dabei heraus springt. Es wird
sicherlich schwer allen Winschen zu entsprechen und bei
Kunden mit gleic hartigen Anpeboten wird es wahrschein-
lich auch micht mmer optimal ablaufen. Wir hoffen daher
auf lhre Reaktion. Teilen Sic uns bitte mit, wenn Sie als
Leser dwese Informationen erhalten méchten, aber natiir-
lich auch, wenn Sie interessiert sind, tiber [hre Firma zu
berichten

Koordmator ist Herr Theuer Tel.: 05121-2899922 1

Rendite mit Inmobilien!
2.BIMAG Fonds geht an den Start
Attraktive Verzinsung geplant

Viele von Ihnen haben sich sicherlich schon unser neues
Domizil mn der OsterstraBie 39 A (Torhaus) angesehen und
smd hoffentlich so zufrieden mit dem Ergebnis wie wir es
sind. Aber dieses Haus ist nicht nur ei optischer Genuss,
sondern bringt den Eigentiimern eme satte Rendite

Wenn Sie an dieser Form der Geldanlage mteressiert smd,
dann sollten sie sich moglichst bald mit uns in Verbin-
dung setzen, denn die BIMAG plant derzeit den

.2 BIMAG Fonds" aufzulegen, Gegriindet ist dieser
schon und auch bereits mit zwer Immobilien hestickt. Die
Nr. | war die OsterstraBe 6, Hildesheim. Dort wird schon
umgebaut und es entstehen neben Gese aﬂm m Erdge-
schoss emige attraktive Stadtw ohnunges
Als Nr. 2 hat die BIMAG einen neu erstellten ~\LDl
Markt in Hannover- List erworben. Dieser ist so giinstiy
erstanden worden, dass er der  Cash-Bringer” des Fonds
wird, Allein diese Immobilie verzinst sich mit rund

8,5 %. Durch dic aktuelle Steuergesctzgebung ist es ange-
raten, so emem Projekt recht frih beizutreten, da Herr Er-
chel cine sog. Mitunternehmerschaft fordert. Das heifit,
dass der Investor in Entscheidungen tber den Ankauf,
Umbau oder die Gestaltung der Immobilien mit embezo-
gen wird Die BIMAG- Aktionire haben zwar em Vor-
kaufsrecht fiir die Anteile am 2. BIMAG-Fonds, es sollte
aber fiir unsere Leser ausreichend Material zur Verfiigung
stehen. Da wir die Mindestzeic hnung auf € 10.000 senken
konnten, 1st das Angebot firr viele von Ihnen sicherlich
attraktiv . Wir gehen von emner deutlich iiber dem Zins-
markt liegenden Ausschittung aus. Zum Vergleich: Der
Torhaus-Fonds soll 6.7 % p.a. erwirtschaften und das bei
duberst konservativen Kalkulationen, Bitte melden Sie
kurzfristig lhr generelles Interesse m, damit wir fiir Sic
reservieren kémnen, In der jetzigen Phase sind die Zeich-
nungswiinsche selbstverstindlich noch unverbindlich fiir

Zweitmarkt fiir Beteiligungen
Wir vertreten Thre Interessen!

Unsere Kunden genicfien nicht nur den exklusiven Servi-
ce, dass wir uns um Objekte. die wir mitplatziert haben,
auch weiterhin kimmern, soudern wir werden immer hiiu-
figer auch zu Fonds um Rat gefragt, die wir nicht empfoh-
len haben. Aber auch hier versuchen wir mit Rat und Tat
zur Seite zu stehen, S0 haben wir uns im letzten Jahr da-
fir eingesetzt, duss der Windpark Drangstedt zuriickge-
Kauft wurde und ebenso haben wir erfolgreich daran mit-
pewirkt, dass die Concordia fiir den Fonds Nr. 8 ein
Riickkaufangehot unterbreitet hat, Fiir dicses Jahr haben
wir uns fest vorgenommen, fir die Fonds Concordia Nr. 4
und 7 und fiar den Windpark Krempel 11 Optimierungs-
mglichkeiten zu verhandeln. Allerdings ist es fir uns
wichtig, bei derartigen Gesprichen cinen moglichst gro-
fien Kommanditistenkreis zu vertreten, Sie als Anleger
crhalien jeweils dic Einladungen zu den Gesellschafter-
versamm lungen und kénnen sich durch Bevollm i
vertreten lassen, Daher bitten wir Sie, uns generell eine
Vollmacht fiir die (:eaalhchaflener\nmmllmgen zu-
kommen zu lassen. damit wir in dicsen V
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Nun licgt es also hinter uns, das Jahr 2002! Wahrend uns
vor Jahresfrist die Terroranschlage des 11. Septembers
noch deutlich in Erinnerung waren und jeder ulaubte,
schlimmer geht's nicht mebr, wurden wir im vergangenen
Jahr brutal eines Besseren belehrt! Schlimmer ging s
doeh noch, evst recht, weil es sich nicht um zwei einstiir-
zende Tiirme in den fernen US A handelte. sondern um ei-
nen realen Wertverlust in unseren igenen Portemonnaic:
Vor Jahresfrist lagen selbst die vorsichtigsten Prognosen
noch weit tiber dem tatsichlich erreic hten Indexstand. Die
Banken haben daraus gelernt und veroffentlichen jetzt
Prognosen mit einer Bandbreite von z.T. 100 % ! Auf ci-
nen einfachen Nemer gebracht: Dem Kunden wird in Zu-
kunft noch weniger Beratung, dafiir aber mehr Verkauf
seboten, Nach drei Juhren herber Kursverluste sind
die Kunden weichgeklopft und sehr glich fiir
Anlagen ohne Risika. In der Vergangenheit hat sich je-
doch bewahrheitet, dass s immer falseh war, aktuellen
Modeerscheinungen zu folgen, weil sie letztlich in cinem

Boom mit darauf folgendem Absturz endeten. Beispiele
sind die Ostimmobilien nach der Wiedervereinigung oder
die Aktienhausse Ende der neunziger Jalwe. Heute erleben
2B die offenen Immobilienfonds und Staatsanleiben ci-

nen ahnlichen Boom, Wir haben wie immer einige nicl

sanz populire Ideen. Unsere Strategie fir die nichst

zwSIf Monate erldutern wir Ihnen ausfithrlich auf den
niichsten Seiten!

Wihrend in ganz Deutschland lamentiert wird und ca
zwei Drittel aller Deutschen Angst vor einer Verschlech-
terung ihwes sozialen Standards haben, freuen wir uns, in

unserer Kundschaft besonders viele Unternehmer zu ha-
ben, die zwar auch nicht mit den politischen Ralmenda-
ten zufrieden sind (da.s Hin und Her zwischen Vermé-

in Ihrem Sinne agieren kénnen.

teuer und Abgel konnte Einen tatsichlich
an der Intelligenz unserer Politiker zweifeln lassent), die
aber die Armel hochkrempeln und sich gegen diese Krise
stemumen, nicht zuletzt auch um Arbeitsplitze in Deutsch-
Jand zu erhalten! Wir hoffen, dass hier die Politik in naher
Zukunft die Bedeutung des Mittelstandes nicht nur durch

Ostersk aln 8 A, 31

Thormas Bartels JargenLandsiogt

Lippenbekenntnisse sondern durch khare Handlungen un-
terstiitzt. Denn ein GroBunternehmen reagiert auf politi-
sche Fehlentscheidungen dureh Abwanderung ins Aus-
land. Diese Mafinahmen korrigieren leider keme politi-
schen Entscheidungen!

Auch mit unserer eigenen Firma soll es weiter berpauf
aehen! Natiirlich hat die schlechte Stimmung am Kapi-
talmarkt auch m unseren Bilanzen S puren hinterlassen.
aber wir wachsen tiglich durchneue Kunden. Unser ver-
waltetes Volumen ist meht emmal wn 10 % zurickgegan-
sen obwohl wir nicht nur durch Kursriickpéinge sondern
auch durch Umschichtung in Beteilipun

an Kapital aus dem verwalieten Vermogen abgegeben ha-
ben, Im Bereich Windenergie haben wir ein ncues Re-
kordvolumen investiert! Aber die Zahl der Neukunden ist
immer noch sehr hoch. Besonders die Tatsache. unseren
Kunden unabhéingie die sesamte Palette von Produkten
anbicten zu kinnen. ist ein unschitzbarer Vorteil geger
iiber anderen Finanzinstituten. Der stetige Znstrom neu-
er Kunden veranlasst uns, aktiv weiter ersthlassige
Mitarbeiter am Markt zu suchen!

Wir spiren auch emen weiteren Trend: Da wir Direkt-
bankkonditionen bieten, werden wir hiufig als Abwick-
lungsstelle in Anspruch genommen. Hier bieten wir den
Service unschlagbarer Konditionen mit der Méglichkeit,
bei Bedarf Beratung abzufordern! Auch i anderer Hin-
sicht sind wir unser Geld wert: $o vermitteln wir gern
auch Umsitze im Zweitmarkt fiir Geschlossene Fonds
und tiber priifen zumindest fir wsere Kunden die Preise
Hier haben wir schon mehrfach Kimden davor bewahrt,
zum Teil 20 % zuviel zu bezahlen!

Als einriger lizensierter Vermagensverwalter in Hildes-
heim, der wirklich unabhngig arbeitet, ist es uns mog-
lich, simtliche Produkte und Dienstleistungen des Mark-
tes anzubieten, und wo inmer es machbar ist, eigene,
noch igere Produkte aufzulegen. Wihrend iiberall an
den Gehithrenschrauben pedreht wird, soruen wir dafiir,
dass die Kesten sinken, Generell kann man sagen, dass
wir nach dem _best price prinzip* arheiten. Ab sofort
konnen wir lhnen einen weiteren Service anbieten: Eine
Analyse ihrer gesamten Investmentfonds nach Regionen
und Branchen gegliedert. Sic werden aberrascht sein,
wenn Sie die Zusammensetzur
nach Branchen und Re;

rsmodelle emiges

hrer Wertpapieranlagen

sionen gegliedert erhalien, Wir

vermuten, dass die wenigsten Fondsanleger dic wahre Zu-
zung ihrer Fondsanlagen kennen und haben







